
▶住宅メーカー  ▶リフォーム関連  ▶住宅ローン  ▶耐震・免震用設備  ▶ホームセキュリティ
▶内装材  ▶インテリア・エクステリア  ▶環境関連機器（太陽光発電・蓄電池・HEMS など）

広告対象

  春号
5月 2日号

 秋号
10 月 24 日号

広告料金 

編集誌面と連動したタイアップ広告を制作しています。
シチュエーションやモデルなど、編集誌面のテイストをそのまま生かした

クオリティの高い誌面での訴求が可能です。

建設需要の増加が見込める今こそ
潜在購入層であるビジネスパーソンに
効果的にアプローチ

日経ビジネス広告企画

2 016

※住宅特集には共通の資料請求ハガキがつきます。また、Webの専用ページからも資料請求ができるようにします。

スケジュール

春号　　　　　　　　　  
 
発   行   号

  
   5 2月 日号
 発　 売　 日 4月 29日（金）
 純広告締切日 3月 31日（木）
 データ締切日 4月 15日（金）

秋号
 発   行   号 10月 24日号
 発　 売　 日 10月 21日（金）
 純広告締切日 9月 21日（水）
 データ締切日 10月 6日（木）

￥5,500,000
（通常料金￥8,640,000）

誌面サイズ 天地280㎜×左右420㎜ 誌面サイズ 天地280㎜×左右210㎜

誌面
タイアップ

誌面
タイアップ

タイアップ広告4色2P +
日経ビジネスオンライン・タイアップ

（制作費込み）

￥3,000,000
（通常料金￥4,000,000）

日経ビジネスオンライン
タイアップ
（制作費込み）

　
￥3,000,000
（通常料金￥4,000,000）

純広告4色1P +
日経ビジネスオンライン・商品告知パブ

オンライン
タイアップ

オンライン
商品告知パブ
（制作費込み）

オンライン
タイアップ純広告

3月16日（水）タイアップ
申込締切日

タイアップ
申込締切日 9月14日（水）

ecomom

日経ビジネス アソシエ

エクステンションメディア

日経ビジネス媒体資料

【ビジネスリーダーのための経済・経営総合情報誌】
多角的な分析により、経営・管理職層の意思決定に役立つ情報を提供。
読者の7割強が意思決定者であり、
ライフスタイル面でも圧倒的な購買力のあるビジネスリーダー。

月9年9691 ： 刊　　創
）数部証認CBA月21～1年5102（600,002 ： 数部行発

冊05間年、）行発日曜月週毎（刊週 ： 態形行発
売販もで店売駅・店書部一、式方送直者読るよに読購約予間年 ： 式方売販

これからの

住まいと暮
らしの

選び方

広告のお申し込み・
お問い合わせ

〒108-8646 東京都港区白金1-17-3　
TEL：03-6811-8031　FAX：03-5421-9191
MAIL：b-ad@nikkeibp.co.jp経営情報広告部

発行形態： 季刊（3月、6月、9月、11月発行）、年間
4冊／日経ビジネス自宅購読者に同梱

4色1P：1,850,000円

発行形態： 隔月奇数月（1月、3月、5月、7月、9月、
11月発行）、年間6冊／読者直送

4色1P：1,500,000円
4色1P：1,000,000円

発行形態： 5月、11月、年間2冊／
日経ビジネス40歳以上の定期
購読者（全国）に同梱

4色1P：1,800,000円

発行形態：年4回（3月、6月、9月、12月）
Webサイトへの事前登録者に直送
4色1P：1,000,000円

発行形態：春夏秋冬、年間4冊／読者直送
4色1P：1,900,000円

16万部 14万部 4万部

3月・6月・9月・11月LIVING特集 6月・12月住宅特集

20万部
7万部

エグゼクティブ層の
パートナーおよびご家族

プライヴ
40歳以上の
定期購読者

二人の時間
エコ情報・感度の高い
アクティブママ

ecomom

次世代ビジネスリーダーの
ための情報誌

年収1,800万円以上の
キャリア女性が中心

ダズル

年収1,700万円以上の
経営者・医者が中心

モメンタム

都市型2世帯/賃貸併用住宅/リフォームなどテーマ

都市型2世帯/賃貸併用住宅/
リフォームなどテーマ スマートハウス／HEMS／

パッシブエコなどテーマ

オーナー向け土地活用/別荘などテーマ

　2017年4月から消費税率が10％に引き上げられます。8％
のうちに住宅を建設しようと考える消費者は少なくないでしょ
う。ローン金利は依然として低水準にあり、また住宅の省エネ
性についても関心が高まってきています。住宅建設の需要が
増えていくことが予想される今こそ、貴社製品のアピールは
企業ブランド・商品ブランドを高める重要な機会となります。
　つきましては、ぜひ本企画をご検討いただき、貴社コミュニ
ケーションの一助としていただければ幸いです。どうぞよろし
くお願いいたします。

発行形態：月刊（毎月10日発売）、年間12冊
販売方式：書店・駅売店・コンビニエンスストア販売、
　　　　 年間予約購読による読者直送方式

5.2
万部

7月・2017年1月 住宅特集

獲得リード数・想定 200件 獲得リード数・想定 100件 獲得リード数・想定 100件



日経ビジネス 読者プロフィール
（読者プロフィール調査：2015年2月）

平均年齢 世帯収入 資産総額

日経ビジネス
 ： 齢年均平　 53.9歳

　経営者・役員クラスが28.6％
　役職者が全体の75％
　世帯年収1,500万円以上が14.1％

 ： 収年帯世均平　 1,096万円

日経ビジネス読者の住宅購入志向
（住まいに関する読者調査：2012年9月）

（予定）
（変更の可能性がございます）

持ち家・一戸建てが5割超、住宅設備への関心高い

40歳・50歳代が半数以上 平均世帯収入1,096万円 資産総額平均5,866万円

住まいの購入などの予算
（土地購入費は含まない）は？

住まいの購入など（購入、買い替え、
建て替えや増築など）を検討していますか。

登録会員数210万人を超える
No.１ビジネスサイト
「日経ビジネスオンライン」での
 同時展開でリーチを拡大し、
資料請求を促します。
日経ビジネスオンライン
月間PVトータル
43,474,504（2015年9月実施）

（2015年9月実施）
ユニークユーザー数
5,205,237  

会員登録
170 万人約 （2015年9月現在）

住宅特集訪問者数
31,893 UB（2014年実績）

「日経ビジネスオンライン」内
企画ページ

「日経ビジネスオンライン」各誘導メニュー

約2カ月間
掲載住所、氏名、年齢、勤務先業種、役職などを

詳細に把握したターゲティングメディアです

・レクタングル
・バナー
・テキストアド
etc…

30歳以下
21.4％

40歳代
26.6％

50歳代
25.1％

60歳以上
26.8％

無回答
0.1％

2,000万円以上
6.0％

1,500万～
2,000万円未満
8.1％

1,000万～
1,500万円未満
25.7％

600万～1,000万円未満
31.1％

600万円未満
19.3％

無回答
9.9％

1億円以上
11.3％

1,000万円未満
17.5％

無回答
16.1％

5,000万～
1億円未満
15.0％

3,000万～
5,000万円未満
17.7％

2,000万～3,000万円未満
10.5％

1,000万～
2,000万円未満
11.7％

持ち家・一戸建て
52.1％

無回答
0.6％

持ち家・マンション
（集合住宅）
23.9％

賃貸・一戸建て
1.7％

社宅（借り上げ含む）・寮
9.1％
賃貸・マンション、
アパート
12.3％

土地を購入
（住宅を新築）
30.6％

無回答
0.8％

新築物件を購入
37.0％

中古物件を購入
13.6％

その他
0.2％

その他
5.3％

購入していない
（相続・譲り受けた）
12.5％

持ち家・一戸建てに
住んでいる人のうち、

新規で住居を購入している割合
67.6％

戸建て住宅
73.6

戸建て住宅と集合住宅の両方
26.4％

具体的に検討中
18.5％

時期は未定だが
考えている
44.4％

できればしたいと思っている
37.1％ 6割以上が

検討している

その中の7割以上が
戸建て購入を検討

戸建て住宅
73.6％

戸建て住宅と集合住宅の両方
26.4％

具体的に検討中
18.5％

時期は未定だが
考えている
44.4％

できればしたいと思っている
37.1％ 6割以上が

検討している

その中の7割以上が
戸建て購入を検討

7,000万円以上
2.2％

2,000万～3,000万円未満
27.8％

1,000万～2,000万円未満
26.7％

無回答
0.3％ 5,000万～7,000万円未満

4.6％
4,000万～5,000万円未満
9.8％
3,000万～4,000万円未満
20.4％

1,000万円未満
8.2％

2,000万円以上の
予算が65％

住まいの購入などの対象に考えているもの。

［現在の住居形態（％）］ ［現在の住居の購入方法（％）］

日経ビジネス住宅特集

住宅の知っ得情報コラム■

消費税率引き上げに間に合う
計画・建設スケジュール

■

●住宅展示場見学のポイント
●性能リフォーム（省エネ/耐震）
●相続税
●土地活用（賃貸併用住宅）
●住宅ローン減税
●HEMSで省エネ促進

日経BP
アクティブターゲティングメール

860,000 通/回

日経ビジネスオンライン
読者メール（週1回）

日経BP社サイトの住宅関連記事を
読んだ読者を抽出し、企画へ誘導し
ます。（約5万件）

資料請求ハガキ

〈続きを読む・・・〉

リード獲得

〈
資
料
請
求
〉

1社あたり
想定件数
100~200件

クライアント様
オンラインページ

記事タイアップ
または

商品告知パブ
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